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Een Kyjkje Op De Italiaanse Markt

Gisteren publiceerden we de fotoreportage van de zevende editie van Myplant & Garden, die
werd bezocht door 23.000 mensen, een record in de geschiedenis van de beurs. In dit artikel
gaan we dieper in op de Italiaanse markt en haar ontwikkelingen.
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Klik hier voor de volledige fotoreportage.

Fokkers
Dus laten we beginnen met de fokkers. Wat hebben we gezien en gehoord tijdens de show?
Van de kant van de veredelaars zien we dat ze rassen presenteren die hittetolerant zijn en



gemakkelijk kunnen groeien in warmere mediterrane klimaten. Selecta one presenteerde
bijvoorbeeld Tumbao. Opvallend aan deze pelargonium is het contrast van rode bloemen en
donkere bladeren en dat hij overleeft in een warm klimaat, zoals Italié. Het ras wordt steeds

populairder en steeds meer mensen kennen het bli naam, zoals Pink

Kisses.
Team van Selecta one, met Tumbao

Leveranciers

Verschillende leveranciers van potten en trays, machines, automatiseringsoplossingen,
meststoffen, enzovoort waren op de beurs aanwezig. Wat viel hier op, behalve dat het duurder
is geworden? Voor substraten zagen we dat de interesse in turfvrije opties toeneemt, zoals de
turfvrije growbags van Klassmann Deilmann.

Luca Antoniazzi van Klassmann Deilmann presenteerde Growcoon en voor het eerst ook hun
turfvrije growbag, die bestaat uit 80% groene vezels en 20% kokos.

In potten en trays geven meerdere leveranciers aan dat de vraag wat afneemt. Dit komt

waarschijnlijk omdat enerzijds kwekers eerder hebben ingeslagen om zeker te zijn van potten
en trays en anderzijds omdat ze minder hebben geplant. De toekomstige vraag van de telers
zal athangen van hoe de vraag van de klanten in het voorjaar zal zijn. En als we kijken naar de



grotere projecten van kassenbouw en automatisering horen we dat telers een beetje
afwachten en niet besluiten om grote projecten uit te voeren.
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Henning Bruns van Poppelmanh TEKU, presenteert het TEKU-assortiment. Ze zijn al meer dan 20
jaar op de lItaliaanse markt.

telers

Dus waarom wachten de telers? Zoals vorige week gezegd hebben net als veel telers in Europa
ook de telers in Italié te maken met de hoge energieprijzen. Gelukkig staat de lente voor de
deur en dat betekent warmere temperaturen en lagere energiekosten. En op de beurs hoorden
we gemengde reacties over de vraag. Ook op de beurs waren de reacties van de Italiaanse
telers en verschillende Nederlandse telers gemengd wat betreft de vraag. Sommige telers
schreven meteen bestellingen uit, terwijl anderen een gebrek aan vraag merkten. Het hangt
natuurlijk af van het producttype, maar over het algemeen zien we een gebrek aan
beschikbaarheid en hoge prijzen vanwege de gestegen productiekosten. Laten we dus eens
kijken naar de verschillende sectoren.

o Kamerplanten: De orchidee en met name de phalaenopsis is de populairste
bloeiende plant in Itali€. Er wordt veel geimporteerd uit Nederland, maar dit jaar
zal de productie naar verwachting met een derde afnemen. Het neemt
momenteel geleidelijk af en zal naar verwachting in mei-juni snel afnemen, dus
tegen het einde van 2023 zullen de echte cijfers zichtbaar zijn.

e Tuinplanten: De meerderheid (ongeveer 70% hoorden we) van de tuinplanten
die door de Italiaanse kwekers worden gekweekt, kweekt het voor het
lenteseizoen. De afzet voor het voorjaar zal afhangen van wat de teler voor het
najaar gaat planten.

e bloemen: En laten we de bloemen niet vergeten, die erg populair zijn bij
bruiloften. Op de beurs was de belangstelling van bloemisten groot, niet alleen
voor de soorten maar ook voor de presentaties die werden gehouden.



Jaap Moerman van Moerman Lilies en Warja Abrosimova van Dekker Chrysanten en Joan
Petermeijer van Decorum. Op de show lieten ze de Italiaanse bloemist hun assortiment bloemen
zien. Qua bloemen wordt het merk Decorum steeds bekender in Italié.

In veel landen zien we een toenemende vraag naar contractverkoop. Voor de Italiaanse telers
die hun producten landelijk leveren is het echter een hele uitdaging omdat er niet zo veel
grote tuincentrumketens zijn. “Daarom is contractverkoop meer een uitdaging. Het is meer iets
voor de telers die exporteren”, vertelt een exposant.
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Mark van Dijk en Pieter Mol van Ludvig Svennson. Eerste keer op de Myplant was oa ClimaFlow
presenteren. Ook in Italié neemt de belangstelling voor klimaatbeheersingsoplossingen toe,
zeggen ze.

Winkeliers

Dus, hoe is de situatie voor retailers? Door de hoge productiekosten stijgen ook de prijzen van
de planten en bloemen voor de retailers. De meest populaire plant is nog steeds de
phalaenopsis, maar door gebrek aan beschikbaarheid zal de vraag naar andere producten naar
verwachting ook toenemen.



Marco Orlandelli van Orlandelli (tevens President Consortium Myplant & Garden) met John
Herbert van Global Home Improvement Network, Martina Mensing-Meckelburg van Verband
Deutscher Garten-Center, Luca Gaudenzi van Made 4 DIY en Oliver Ginestier van Global Home
Improvement Network, die op bezoek waren de show.

Klant

Het seizoen voor de voorjaarsteelt staat op het punt van start te gaan, maar zal de consument
bereid zijn hogere prijzen voor de planten te betalen? Het zal naar verwachting niet zo
booming zijn als in de pandemiejaren. Nu lijken consumenten hun geld aan andere producten
uit te geven. "De vraag naar planten daalde met 15%", vertelde een exposant.

Ook interessant om op te merken is dat consumenten ook planten kopen die in Noord-
Europese landen als 'kamerplanten’ zijn gecategoriseerd, zoals kalanchog, en deze in de zomer
buiten planten.

Ook waren er nieuwe soorten te zien. Andrea Lazzeri van Lazzeri presenteert Amazonia, een

complete interspecifieke Pelargonium-serie. Bijzonder aan het ras zijn de donkere bladeren en
felle kleuren.




Klik hier voor de fotoreportage van Myplant & Garden.

Editie 2024
De organisatoren van Myplant & Garden zijn al bezig met het plannen van de volgende editie,
gepland voor 21-23 februari 2024.



