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Coldiretti e Assofloro hanno presentato il 

progetto Green Webinar: un ciclo di corsi 

di formazione gratuiti dedicati a tutti i 

professionisti del verde.
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Nascono i webinar
di Coldiretti e Assofloro

In occasione della fie-
ra milanese Myplant & 
Garden, Coldiretti e As-
sofloro hanno presentato il progetto 
Green Webinar, un ciclo di corsi di 
formazione a distanza, con cadenza 
quindicinale, che tratteranno tutti i 
temi legati al vivaismo, all’arboricol-
tura, alla floricoltura, al verde e alle 
foreste.
Green Webinar ha ottenuto la part-
nership di importanti istituzioni 
e organizzazioni nazionali. Come 
Federforeste, Ispra, Anbi, Aiapp, 
Uncem e l’Associazione Direttori e 
Tecnici Pubblici Giardini. L’Ordine 
nazionale dei Dottori agronomi e 
Dottori Forestali e i Collegi nazio-
nali dei Periti Agrari e degli Agro-
tecnici, oltre ad avere concesso il 

patrocinio, riconosceranno ai pro-
pri iscritti che parteciperanno ai 
Green Webinar i crediti formativi 
necessari per documentare l’ag-
giornamento professionale. 
Per stimolare la partecipazione degli 
studenti, a cui potranno essere rico-
nosciuti crediti formativi per il percor-
so scolastico, verranno coinvolte le 
università e gli istituti tecnici agrari. 
L’idea dei Green Webinar nasce 
dall’esperienza degli Arbor Webinar, 
iniziata durante il Covid nel 2020 e 
proseguita fino all’anno scorso: cor-
si e incontri dedicati all’arboricoltu-
ra che in tre anni hanno coinvolto 
più di 10.000 partecipanti.
Lo scopo dei Green Webinar è di 
presentare progetti innovativi, espe-
rienze virtuose, buone pratiche di 
gestione e interventi o approfondi-
menti su tematiche specifiche o cru-
ciali, come i cambiamenti climatici.
“Coldiretti e Assofloro puntano mol-
to alla professionalità del settore e, 
quindi, alla formazione a ogni livello 
- spiega il comunicato ufficiale -: i we-
binar sono uno strumento importan-
te e accessibile a tutti che consen-
tiranno ai partecipanti di incontrare
i migliori esperti del settore, con re-
lazioni che avranno un taglio molto 
concreto. Per questo ci aspettiamo 
una partecipazione molto ampia”.

Come partecipare

I Green Webinar si svolgeranno ogni 
venerdì pomeriggio, dalle 17.30 alle 
19.00, fino al mese di dicembre di 
quest’anno.

Venerdì 8 marzo si terrà il primo 
incontro dedicato ai benefici delle 
piante da interno, curato da Rita
Baraldi, primo ricercatore presso 
Cnr-Ibimet, che presenterà la prima 
ricerca scientifica italiana condotta 
in un edificio scolastico. 
Il programma è in via di definizione 
ma sono previsti webinar dedicati ai 
tappeti erbosi, alla gestione degli 
alberi urbani, ai microrganismi e ai 
substrati di coltivazione.
La partecipazione ai webinar è gra-
tuita ed è aperta a tutti i professio-
nisti del settore, agli amministratori 
pubblici, alle aziende e agli studenti.

� www.assofloromagazine.it

COLDIRETTI E ASSOFLORO
PUNTANO MOLTO ALLA
PROFESSIONALITÀ DEL SETTORE
E, QUINDI, ALLA FORMAZIONE A
OGNI LIVELLO: I WEBINAR SONO
UNO STRUMENTO IMPORTANTE
E ACCESSIBILE A TUTTI CHE
CONSENTIRANNO AI PARTECIPANTI
DI INCONTRARE I MIGLIORI
ESPERTI DEL SETTORE, CON
RELAZIONI CHE AVRANNO UN
TAGLIO MOLTO CONCRETO.

Green Webinar a cura della redazione
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Abbiamo incontrato Dario Bavicchi, presidente 
dell’azienda omonima, alla vigilia della 

partenza per Myplant & Garden di Milano. 
Parlando delle aspettative per il 2024 ci ha 
offerto una visione originale del mercato.

bbiamo incontrato Dar
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Il marchio Bavicchi, fon-
dato nel 1896 a Peru-
gia, è un pezzo di storia
dell’agricoltura e del mercato del 
giardinaggio hobbistico italiano. Nel 
tempo la famiglia Bavicchi ha vissu-
to l’evoluzione del mercato e spesso 
lo ha guidato, come negli anni Venti 
quando iniziò a distribuire i semi in 
busta. Intuendo le potenzialità del 
mercato consumer e inserendo an-
che il marchio aziendale sulle buste, 
mentre fino ad allora veniva indicata 
solo la varietà colturale. Negli anni 
Sessanta ha inaugurato uno dei primi 
centri giardinaggio in Italia, con inse-
gna Hortus Market: un negozio anco-
ra attivo a Ponte San Giovanni (PG) 
con insegna Bavicchi Centro Giardi-
naggio, ampliato nel 2005 con l’in-
serimento delle serre di produzione. 
Un’attività, quella commerciale, che 
ha permesso a Bavicchi di conoscere 
meglio le dinamiche e le esigenze dei 
punti vendita specializzati per fornire 
un servizio sempre all’avanguardia.
Per rispondere alle spinte multi 
merceologiche dei centri giardinag-
gio italiani, Bavicchi ha stretto un 
accordo di distribuzione in esclusiva 

in Italia dei prodotti della olandese 
Esschert Design, ampliando no-
tevolmente la gamma di referenze 
proposte. Accanto alle sementi e 
ai prodotti per i tappeti erbosi, cioè 
le origini secolari di Bavicchi, oggi 
troviamo una serie di linee dedica-
te, come Fertilario (concimi), Altolà
(difesa naturale), Wildlife (birdgar-
dening) e una gamma infinita di at-
trezzi, accessori e rarità difficili da 
reperire in Italia.
Oggi il presidente della società è 
Dario Bavicchi, che porta il nome 
del nonno fondatore ed è erede di 
una profonda e non banale cultura 
d’impresa.

Un mercato che cambia

Greenline: Che novità presenterete a 
Myplant & Garden?
Dario Bavicchi: Confesso che stia-
mo lavorando su molte novità ma è 
troppo presto per anticiparle a feb-
braio: lo faremo nella seconda par-
te dell’anno. Per il 2024 confermia-
mo la ormai ventennale partnership
con Esschert Design e a Myplant
presenteremo alcuni prodotti signifi-
cativi della nostra gamma.
Presenteremo la nuova veste dei 
pallbox dedicati a Ripara Prato, un 
prodotto per curare le chiazze sul 
tappeto erboso causate dalle de-
iezioni dei cani. È un miscuglio di 
sementi con tampone organico che 
ristabilisce il pH ideale del terreno. 
Visto che il tema di quest’anno sono 

i bambini, presenteremo anche la 
nostra linea di prodotti “kids”, con 
il nuovo espositore modulare e una 
serie di novità dedicate ai più picco-
li. Prodotti studiati per un approccio 
giocoso al giardinaggio, per aiutare 
i bambini a diventare i futuri giardi-
nieri di domani.
Infine ricordo anche la linea Wildlife
dedicata agli alimenti e alle soluzioni 
per aiutare gli uccelli selvatici. Con 
più di 500 referenze è la linea più 
completa presente nel mercato ita-
liano: possiamo fornire dall’alimento 
base, come le palline di grasso, fino 
alle mangiatoie e gli abbeveratoi. 
Siamo leader di mercato e notiamo 
che, dopo aver incontrato gli apprez-
zamenti dei negozi del nord, oggi 
anche nel centro e nel sud sta pren-
dendo sempre più piede l’abitudine 
di aiutare gli uccelli selvatici.

Greenline: Il 2023 non è stato un 
anno facile: che 2024 ti aspetti?
Dario Bavicchi: Soprattutto in Um-
bria abbiamo incontrato veramente 
grandi problemi nel 2023 a livello cli-
matico. Qui la primavera è durata due 
settimane e non ha smesso di piove-
re fino a metà giugno. Una condizione 
pesante sia per noi sia per l’agricol-
tura. Per fortuna abbiamo recuperato 
nella seconda parte dell’anno, ma 
abbiamo perso molto. Ho cercato 
conforto da persone del settore agri-
colo con una maggiore esperienza di 
me in termini di età e nessuno ricor-
da un anno simile al 2023.

di Paolo Milani
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Bavicchi: 
“sarà un anno divertente”

>> news
Bavicchi
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Senza essere drammaticamente 
Cassandra, penso che il 2024 
sarà sicuramente positivo perché 
ci sono poche probabilità che si 
ripeta una stagione meteorolo-
gica record, in negativo, come 
quella dell’anno scorso. Visto che 
purtroppo viviamo in un mercato 
meteo-dipendente, cerco di pen-
sare in positivo.
In parte anche i prezzi si sono mi-
tigati e mi sembra ci siano meno 
speculazioni. Anche questo darà 
una mano ai consumi perché molte 
famiglie sono in difficoltà. È sparito 
un mondo intermedio di figure eco-
nomiche all’interno nella nostra so-
cietà. In realtà non sono realmente 
sparite, semplicemente oggi vivono 
una condizione economicamente cri-
tica e non più avvantaggiata. Quindi 
sono sparite dai nostri mercati e dai 
nostri negozi, semplicemente per-
ché non hanno più quel valore eco-
nomico in tasca per potersi permet-
tere anche certe spese voluttuarie, 
come quelle legate al giardinaggio. 
Questo è sicuramente un ostacolo 
allo sviluppo del mercato. È vero che 
ci sono ancora italiani benestanti, 
ma le famiglie povere sono aumen-
tate di anno in anno.
Il vero problema sono i fattori ester-
ni. Negli ultimi due anni è successo 
di tutto e ormai ci siamo quasi as-
suefatti. Ci stupiamo dello scoppio 
di una guerra in Europa, ma dopo 

una settimana tutto 
è come prima.

Greenline: Che idea ti sei fatto sul di-
vieto degli agrofarmaci a uso hobbisti-
co e del pericolo che queste normati-
ve possano toccare anche altri settori, 
come i fertilizzanti o i biocidi?
Dario Bavicchi: È un argomento 
molto caldo perché ormai siamo 
“nudi” nel mondo del gardening per 
quanto riguarda la difesa delle pian-
te. E i prodotti alternativi non garan-
tiscono il risultato, come lo snack-
oil che vendevano nel far west per 
curare ogni malattia. Prima aveva-
mo delle molecole costruite ad hoc 
per garantire alla pianta una certa 
protezione da un patogeno specifi-
co, che erano il risultato di una ri-
cerca di laboratorio e assicuravano 
la certezza del risultato. Oggi invece 
ci troviamo di fronte a qualcosa che, 
ahimè, non ci dà certezze sotto nes-
sun punto di vista. Perché si tratta 
di prodotti naturali che si vanno a 
scontrare con la naturalità principa-
le, cioè il terreno, che è un conte-
sto assolutamente variabile per sua 
natura. Con un livello di variabilità 
talmente alto che può comportare 
l’assoluto risultato positivo del pro-
dotto o l’assoluto fallimento. È im-
portante spiegare l’uso preventivo 
dei prodotti e il cambio di mentali-
tà dell’utilizzatore: tutto è cambia-
to in modo talmente veloce che ha 
preso tutti in contropiede.

Greenline: Se l’hobby farmer non può 
più acquistare gli insetticidi e i fungici-
di per le piante, non potrebbe essere il 
garden a offrire un servizio a domicilio 
periodico, per i trattamenti necessari a 
seconda del tipo di giardino e di colture?
Dario Bavicchi: Certo: quando ho ca-
pito che i prodotti “chimici” per il giar-
dinaggio stavano finendo, ho pensato 
“è nato un business”. Effettivamente 
abbiamo molti giardinieri che ci richie-
dono informazioni e li ospitiamo nel 
garden center per i corsi per ottenere 
il patentino. Sulla possibilità di norme 
più restrittive anche sui fertilizzanti e i 
biocidi penso però che gli scenari po-
trebbero cambiare.

Greenline: In che senso?
Dario Bavicchi: Leggo più la stampa 
estera di quella italiana e in Germa-
nia, Olanda e soprattutto in Francia, 
dove l’agricoltura è ai primi posti del 
Pil, un po’ tutti i governi stanno adot-
tando una direzione politica più vicina 
ai coltivatori. Non mi stupirei se ci fos-
se un cambio di orientamento in Euro-
pa: va bene proseguire sulla strada 
dell’eliminazione delle molecole, ma 
dobbiamo contestualmente garanti-
re dei sostituti efficaci. In Emilia le 
pere stanno sparendo perché ci sono 
patologie contro cui non abbiamo più 
difese. Non puoi “ammazzare” l’agri-
coltura e il giardinaggio, specie se 
consideriamo la grande mole di insetti 
alieni che sono arrivati in Italia negli 
ultimi anni. Comunque penso che il 
futuro sarà divertente e non avremo 
occasione di annoiarci!

� www.bavicchi.it

La nuova veste dei 
pallbox dedicati a 
Ripara Prato, un pro-
dotto per curare le 
macchie sul tappeto 
erboso causate dalle 
deiezioni dei cani. 

Il nuovo 
espositore 
modulare della linea 
Kids con i prodotti dedicati 
ai giardinieri più piccoli.
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una settimana tu
è come prima.

La linea Wildlife dedicata alla cura degli uccelli 
selvatici è tra le più ampie del mercato, con oltre 
500 referenze. Un must-have che sta conquistan-
do i garden center di tutta Italia.
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Tutte le novità sono disponibili sul sito www.greenretail.it

GREENRETAIL.it

COMPO

Soluzioni naturali contro gli insetti
Compo ha selezionato le soluzioni naturali più efficaci contro i principali parassiti delle piante, 
creando una linea completa e sostenibile di rimedi naturali e agrofarmaci PFnPE/O per tutte le 
esigenze dell’hobbista. Tra gli insetticidi per piante ornamentali ed edibili, per esempio, l’azienda 
propone Compo Bio Piretro, Compo Bio Colza Power e Compo Bio Insetticida per larve di 
lepidotteri. Compo Bio Piretro, insetticida di contatto ad azione rapida a base di piretro naturale, 
protegge le piante da afidi, aleurodidi e lepidotteri defogliatori. Compo Bio Colza Power a base 
di olio di colza, sostanza attiva naturale e rinnovabile, protegge da afidi, tripidi, mosche bianche, 

cocciniglie e ragnetto rosso. Compo Bio Insetticida per larve di lepidotteri, in comode bustine monodose da 10 g e innocuo per 
insetti impollinatori, animali ed esseri umani, è efficace contro tignole, nottue, carpocapsa, cidia, minatori fogliari, tignola del 
pomodoro, cavolaia e lepidotteri defogliatori in genere.

� www.compo-hobby.it

ORGANIZZAZIONE ORLANDELLI

Espositori refrigerati per fiori recisi
Fior d’Acqua è il sistema di esposizione refrigerato per fiori recisi che consente di cambiare l’acqua solo 
una volta al mese. Si tratta di un espositore refrigerato con il ricircolo continuo dell’acqua, che prolunga 
la vita dei fiori evitando lo stress termico tipico delle celle frigorifere, creando allo stesso tempo una vetrina di 
grande impatto sul cliente e ottimizzando lo spazio. Funziona grazie a un frigorifero di moderna tecnologia che 
mantiene l’acqua fredda a 6°C, temperatura a cui la carica batterica dell’acqua rimane sotto controllo, i vasi 
linfatici dei fiori restano aperti e il fiore continua a bere. Il secondo principio è il ricircolo continuo dell’acqua, 
perché la stessa acqua raffreddata e filtrata circola esternamente tramite una piacevole cascata, si ossigena 
prendendo aria e aumenta ancora di più la sua qualità. Il colore di rifinitura è a scelta del cliente, con 
possibilità di aggiungere serigrafie personalizzate. Scopri gli espositori a Myplant: pad.16 - stand H25-K26.

� www.orlandelli.it

STIHL

Motosega a scoppio entry level
Stihl presenta la nuova motosega a scoppio entry level MS 162. Si tratta di un maneggevole 
modello per hobbisti, con ottima dotazione di base, lunghezza di taglio 30 cm, carburatore 
a ugello fisso e serbatoio dell’olio trasparente. Il sistema antivibrazioni, grazie agli 
ammortizzatori e agli elementi di compensazione, riduce la trasmissione delle vibrazioni del 
motore all’impugnatura e quindi al corpo dell’utilizzatore. Di conseguenza, il dispositivo può essere 
sostenuto in modo più confortevole e consente di lavorare affaticandosi di meno. La leva combinata con funzione di arresto 
dopo lo spegnimento ritorna automaticamente nella posizione di funzionamento e, se il motore è ancora caldo, rende possibile 
riavviarlo direttamente. Il tendicatena laterale, infine, consente un tensionamento e una sostituzione della catena semplici, 
rapidi e in tutta sicurezza. 

� www.stihl.it

TAVOLA

Per capi e armadi protetti e profumati 
Orphea Salvalana è l’alleato ideale per arricchire e proteggere 
gli armadi e gli indumenti con le sue note ispirate alla natura, 
durante il cambio armadi ma non solo. Cinque le profumazioni 
originali ed efficaci per salvaguardare e regalare nuovi profumi 
ad armadi e indumenti: fiori, lavanda, legno di cedro, patchouli, 
sandalo e bergamotto. I sacchetti Orphea, realizzati in tessuto non tessuto e con granulato da mais vegetale, sono pensati 
per profumare e proteggere cassetti e armadi e da quest’anno disponibili anche nelle 2 nuove profumazioni al sandalo e 
bergamotto e al legno di cedro della virginia. Gli amanti dei foglietti e degli emanatori potranno sbizzarrirsi scegliendo la 
profumazione più adatta alle loro esigenze: grazie a Orphea Foglietti e a Emanatori Grandi Armadi i capi riposti avranno 
un’ulteriore protezione con un profumo duraturo, in pieno stile Orphea. I prodotti Orphea Salvalana sono distribuiti da Tavola.

� www.orphea.it



XTEND: IL NUOVO PORTALE B2B DI ADEO 

PER LE PRIVATE LABEL

Adeo Groupe ha lanciato la nuova piattaforma Xtend dedicata ai 

rivenditori che desiderano acquistare i prodotti marchiati con le 

private label di Leroy Merlin, come Dexter, Naterial, Geolia, Inspire, 

Sterwins, Lexman, Spaceo e Sensea.

L’offerta comprende 50.000 referenze divise in 15 marche e pro-

dotte da 800 fabbriche certificate.

�  xtend.adeo.com

Mps promuove il wedding sostenibile a 
Myplant

La sostenibilità delle produzioni florovivaistiche è sempre più 

centrale anche nel settore degli allestimenti floreali per i matrimoni. 

Un tipo di acquisto pianificato e in cui la scelta di fiori certificati può 

essere meglio ponderata.

Per promuovere le certificazioni ambientali, Mps parteciperà alla 

Wedding Area di Myplant and Garden, una rassegna di eventi e 

dimostrazioni dedicate alle cerimonie nuziali, con la presenza di 

piante e fiori recisi rigorosamente certificati Mps. L’evento sarà 

arricchito da un convegno dedicato all’uso dei fiori e delle piante 

ornamentali sostenibili.

�  www.my-mps.com/mps-italy

RECORD DI ISCRIZIONI PER EIMA 2024

Parte in modo folgo-

rante la 46a edizione 

di Eima International, 

la rassegna mondiale 

della meccanica agri-

cola che si terrà dal 6 

al 10 novembre a Bolo-

gna. Nelle prime setti-

mane dall’apertura del-

le iscrizioni sono state 

formalizzate oltre 1.000 partecipazioni, circa 700 da industrie 

italiane e 300 da case costruttrici estere. Tutto lascia preve-

dere il superamento del record dell’ultima edizione, nel 2022 

con 1.530 espositori, e l’occupazione di tutti i 140.000 mq del 

quartiere fieristico bolognese.

“La rapidità con la quale le case costruttrici si stanno iscriven-

do è un segno di grande fiducia verso questa rassegna - ha 

spiegato Mariateresa Maschio, presidente di Federunacoma -, 

ma è anche indicativa delle aspettative molto alte che il mondo 

agromeccanico nutre nei confronti di Eima”.

L’ultima edizione Eima è stata visitata da 327.000 visitatori 

provenienti da 151 paesi e ha proposto oltre 50.000 modelli di 

macchine e attrezzature e più di 150 convegni.

�  www.eima.it


