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«Radicati nel Nord Lombardia,
ma c’e il desiderio di espanderci»

Lazienda/2

Mondelli Floricoltura

€ una azienda familiare
con due sedi produttive,
a Montorfano e ad Albese

Di ritorno dalla fiera
milanese, Marco Mondelli, ti-
tolare della Mondelli flo-
ricoltura di Montorfano e di
Albese insieme al fratello Lu-
ca, esprime soddisfazione. La
sensazione e di avere raccolto
risultati concreti, di avere se-
minato contatti preziosi che
inunafase successiva potreb-
bero trasformarsi in contrat-
ti. Un bilancio tutt’altro che
scontato dopo due anni in cui
le relazioni in presenza con i
clienti sono state limitate al
minimo.

«L’afflusso di partecipanti

a Myplant é stato oltre le pre-
visioni - commenta - anche
se, come era prevedibile, non
si & raggiunto il livello di due
anni fa. Pochi gli stranieri ma
molti i visitatori da diverse
regioni italiane. Conoscendo
i produttori, immagino che
alcuni abbiano rinunciato a
partecipare per non correre il
rischio di dover poi fermarsi
per la quarantena. Per chi ha
scelto di esserci e stato un
nuovo inizio, come sei anni
fax.

Espositoriallafiera fin dal-
laprimaedizione, la Mondelli
floricoltura ha proposto an-
che quest’anno i prodotti del
periodo.

L'azienda familiare, fonda-
ta nel 1969 dal padre Stefano,
& specializzata nella produ-
zione di piante verdi e fiorite:

piante d’appartamento come
croton e ficus, stelle di Natale
coltivate anche in dimensioni
grandi, viole sia ricadenti che
tradizionali, crisantemi e ci-
clamini cosi come le fioriture
estive con gerani e petunie.
Completano lagammadi pro-
dotti gli alberi di Natale, rose
e cespugli ornamentali come
loropetalum e nandina.

La produzione é nelle due
unita operative di Montorfa-
no e Albese.

Nella sede di Montorfano,
I’area di 24.000 mq & adibita
in parte alla produzione e in
parte alla vendita all'ingros-
so. La seconda unita con sede
ad Albese ¢ attivadal 1994 e si
estende su un’area di 90.000
mg adibiti alla produzione di
piante, ospita vivai e serre.

«Essere presentia Myplant
non dipende tanto dalle di-
mensioni di un’azienda - con-
tinua Mondelli - quanto dal
tipo di mercato al quale ci si
rivolge. La nostra ambizione
e quella di espanderci anche
su altre regioni - continua -
per ora siamo molto radicati
nella nostra zona, nord Lom-

bardia e anche qualcosa in
Svizzera. Ci interessa soprat-
tutto il consolidamento pres-
so la nostra clientela. Certa-
mente in fiera si fanno con-
tatti nuovi e si tessono rela-
zioni, ma restiamo molto lo-
calizzati sulla nostra regio-
ne».

Mondelli floricoltura non
vende direttamente al pub-
blico ma si rivolge a operatori
professionali del settore. «I
nostri clienti sono operatori
del verde, giardinieri, garden
center e negozi di fiori - con-
clude Marco Mondelli - 1a fie-
ra che si & appena conclusa a
Milano é un’ottima occasione
per il comparto e 'evento pit
importante in Italia. C’eraan-
che Padova ma si & cercato di
accentrare sul quartiere fieri-
stico milanese per rafforzare
laproposta. All’estero, in Ger-
mania, c’e¢ la fiera di Essen,
prevista a fine gennaio e que-
st'anno rimandata. Parteci-
piamo anche a quell’evento
per alimentare nuovicontatti
e per osservare le nuove tec-
nologie che vengono presen-
tate». M. Gis.
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